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whose domestic certification systems are best, both sides 

simply agree on API as both sides are already familiar with 

these standards.

Oil&Gas Eurasia recently polled Russian manufactur-

ers who have gotten API certification for their production 

to get their view on the standards issue.

The first question we asked petroleum industry players 

in Russia related to reasons that pushed their companies 

toward API product certification.

According to director of Foreign Trade Dept. at 

Trading House PTPA (Penztyazhpromarmatura) Vyacheslav 

Volkhin, there were two key issues for the Penza-based 

valve manufacturer. “Firstly, it was our desire to promote 

our products in foreign markets, and secondly, to meet the 

Russian consumers’ growing demand for API-certified valve 

products,” says Volkhin, adding that the API certification 

helped his company enter new markets in the Middle East, 

Asia and Latin America. 

According to Alexander Obozny, deputy head of R&D 

Department, HMS Group, such decision is dictated today by 

the events taking place in the industry.

“Within the past 10 years we see an increasing number 

of requests for API-compliant equipment from our custom-

ers including the Russian ones. Consequently some part 

of equipment is manufactured in accor-

dance with national standards while the 

product line of API 610-compliant pumps 

is extended in parallel,” Obozny said. “It 

particularly refers to heavy-duty process 

pumps used in the oil industry, where their 

application is economically justified since 

price of such equipment is significantly 

higher than price of conventional pumps.”

HMS Group’s capacity to move in 

step with the times and monitor current 

tendencies in the market is already bear-

ing fruit for the company which has con-

siderable experience in supplies of the 

pumping, compressor and skid-mounted 

equipment to international markets. “The 

holding has been expanding its presence 

in the Middle East recently. For example, 

there is major project is being implement-

ed this year of supplying the centrifugal 

multistage double-casing injection pumps 

of a BB5 type for water flooding of the oil reservoirs at West 

Qurna field (Iraq). The pumps are fully compliant with the 

latest edition of API 610 standard,” adds Obozny. 

TMK, one of the global giants in pipe manufactur-

ing, understands well that possessing API certificates is a 

necessary precondition for oil and gas equipment manu-

facturers seeking to supply pipe to international oil and 

gas companies. “The whole world works in compliance 

with API standards and if a company wishes to deliver 

its products to forteign markets, it will be difficult to do 

without certifying them according to API,” TMK said in a 

written statement. 

The Volzhsky Pipe Plant, which is part of TMK, had 

been licensed to manufacture and sell pipes as per API Spec 

5L and API Spec 5СТ standards as far back as February 1993 

(nine years before merging into TMK), becoming the first 

pipe plant in the CIS to do so.

Currently, all plants of TMK’s Russian division hold 

API licenses for their respective product ranges. Generally, 

рамками национальных стандартов. Например, если рос-

сийская и бразильская нефтяные госкомпании решили 

вместе реализовывать проект, им не надо спорить о том, 

чья система стандартов лучше – достаточно использовать 

сертификацию API, поскольку обе стороны хорошо знако-

мы с этими стандартами.

Редакция НГЕ недавно провела опрос среди россий-

ских производителей, чья продукция прошла сертифика-

цию АНИ, с целью выяснить их мнение по вопросам стан-

дартизации. 

Первый вопрос, который мы задали участникам рос-

сийского нефтегазового рынка, касался причин, подтол-

кнувших их компании к сертификации продукции соглас-

но стандартам API.

По словам директора Департамента внешнеэкономи-

ческой деятельности ООО «ТД ПТПА» Вячеслав Волхина, 

для пензенских производителей арматуры ключевыми 

стали два момента. «Во-первых, стремление предлагать 

свою продукцию на зарубежном рынке, а во-вторых, удов-

летворение растущего спроса на API арматуру со стороны 

российских потребителей», – говорит Волхин, добавляя, 

что в результате сертификации компания смогла выйти 

на новые зарубежные рынки в странах Ближнего Востока, 

Азии, Латинской Америки. 

Как утверждает Александр Обозный, заме-

ститель начальника отдела продуктовых про-

грамм, дирекция НИОКР, Группа ГМС, такое 

решение сегодня диктуют реалии нефтегазового 

рынка.

«За последние 10 лет в департамент нефте-

газового оборудования Группы ГМС все чаще 

поступают запросы, в том числе и от российских 

заказчиков, где в качестве обязательных условий 

содержатся требования соответствия оборудо-

вания стандарту API, – рассказывает Обозный. 

– Учитывая тенденции рынка, предприятия 

Группы активно расширяют линейку насосного 

и компрессорного оборудования в соответствии 

с требованиями стандартов Российской 

Федерации и Американского института нефти 

(API)». По его словам, это в первую очередь каса-

ется насосов для тяжелых условий эксплуатации 

в нефтяной промышленности, где их примене-

ние экономически оправдано, поскольку цена 

данного оборудования существенно выше стои-

мости насосов для обычных применений. 

Готовность двигаться в ногу со временем и отслежи-

вать рыночные тенденции уже дает плоды для компании, 

которая имеет значительный опыт поставок насосного, 

компрессорного и блочно-модульного оборудования на 

международные рынки. «Одним из рынков, где холдинг в 

настоящее время расширяет свое присутствие, является 

Ближний Восток, – добавляет Обозный. – Так, например, 

в текущем году реализуется крупный проект по поставке 

центробежных секционных двухкорпусных насосов типа 

ВВ5 для заводнения нефтяных пластов на месторождении 

Западная Курна (Ирак). Поставляемые насосы полностью 

соответствует требованиям стандарта API610».

Представители ТМК – гиганта мировой трубной отрас-

ли хорошо понимают, что наличие сертификатов API у про-

изводителя нефтегазового оборудования является необхо-

димым условием поставки труб в адрес международных 

нефтегазовых компаний. «По стандартам API работает весь 

мир и, если компания предполагает поставлять свою про-
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A
s Russian companies advance into foreign markets, 

they are more and more embracing certification 

standards under API. Though API stands for the 

American Petroleum Institute, today, API does 80 percent of 

its business in countries outside of the United States.

Its biggest customer has in the past been Italy given 

the large “cottage industry” of small and medium size 

equipment manufacturers that seek API certification to 

qualify as suppliers for projects all over the world. Russia 

has been a close second place in terms of volume of certifi-

cates sought from API, and in 2013 Russia nearly overtook 

the Italians.

Russia has even initiated a project to assist Russian 

exporters by adapting GOST standards to a new system that 

puts GOST more in sync with API.

The reason is simple: API standards are becoming an 

international standard. Not only is certification according 

to API demanded in global projects; API offers a common 

standards language that transcends national boundar-

ies. So if national oil companies in Russia and Brazil, for 

example, are working together, rather than argue about 

В
ыходя на зарубежные рынки, российские компа-

нии все больше стараются обеспечить соответ-

ствие своей продукции и услуг стандартам API 

(Американского института нефти), который, несмотря 

на название, осуществляет до 80% своей деятельности за 

пределами США.

В прошлом крупнейшим клиентом API была Италия, 

где малые и средние предприятия, в основном, работают 

по принципу семейного подряда. Для реализации продук-

ции таких предприятий на мировом рынке необходима 

сертификация по стандартам API. Россия, с небольшим 

отставанием, занимала второе место по объему сертифи-

цированной продукции, а в 2013 году ей удалось даже обо-

гнать итальянцев. 

В России также был запущен проект, предусматривав-

ший адаптацию национальных ГОСТов к новой системе с 

целью большего соответствия стандартам  API.

Причина проста: стандарты API становятся междуна-

родными. Для участия в международных проектах необхо-

дима сертификация именно по этим стандартам, так как 

они обеспечивают общие параметры, не ограниченные 

STANDARDS

Pat Davis Szymczak, Bojan Šoć, Пэт Шимчак, Боян Шоч

API Creates Common Language in 
Global Arena 
Стандарт API – «общий язык» на 
мировой арене

 ● Alexander Obozny, 
HMS Group

 ● Александр Обозный, 
Группа ГМС
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should comply with requirements of API 

Spec Q1.

Providing excellent service to top-lev-

el clients was behind the decision of the 

Russian subsidiary of Austria’s Schoeller-

Bleckmann Darron Ltd. (SBDR) to take up 

API certification.  

“I wanted to secure the tier 1 segment 

of customers via quality and the best value 

for money that they get from SBDR – there-

fore API certification was the logical con-

sequence for providing top QA. Moreover 

I am using it as a marketing tool in order 

to differentiate SBDR from competitors,” 

SBDR general manager Manfred Fostleitner 

told OGE. 

According to Fostleitner, API certifica-

tion should help SBDR make a bigger impact 

in Russia and the former Soviet Union 

countries, targeting customers among all 

top directional drilling service companies 

such as Schlumberger, Baker Hughes, Halliburton and 

Weatherford, as well as quality minded Russian directional 

drilling companies. “Without API certification we would 

not have contracts with these companies,” adds Fostleitner.

For VNIPIvzryvgeofizika, a company based outside of 

Moscow, API certificates have secured a pass into projects 

carried out by the former TNK-BP (acquired by Rosneft last 

year).   

“The requirement to certify equipment–cumulative 

perforators–for casing perforation as per API RP 19B was 

listed in TNK-BP’s corporate Rules for conducting perfo-

ration work at the company’s wells,” VNIPIvzryvgeofizika 

general manager Alexander Merkulov says. “At that moment 

it was an issue that had been forced upon us, but ultimately 

having the API RP 19B certificate allowed use of domesti-

cally manufactured perforation systems by the service 

companies working for TNK-BP.”

In the end, Merkulov adds, his companу’s products 

generated demand among geophysical companies work-

ing with TNK-BP in Russia. The API RP 19B certificate has 

been taken into account ever since in filing bids and con-

sidering bidding proposal for acquisition of perforators in 

Kazakhstan, Azerbaijan and Turkmenistan.

From Standards to Contracts 
Did the polled companies manage to achieve con-

crete, palpable results after certifying their products as per 

API? Have the sales of their equipment gone up, did they 

expand their reach to new supply markets? 

“So far, when we talk about the actual results we 

can cite the example of our deliveries to Venezuela and 

вынужденная процедура, в результате которой 

наличие сертификата API RP 19B позволяло 

применять продукцию российских производи-

телей перфосистем сервисными компаниями 

в ТНК-ВР».

В результате, добавляет руководитель, про-

дукция предприятия стала востребованной 

геофизическими компаниями, работающими 

с ТНК-ВР в России. Наличие сертификата API 

RP 19B учитывалось и учитывается при форми-

ровании тендерных заявок и тендерных пред-

ложений на приобретение перфораторов в 

Казахстане,  Азербайджане, Туркмении.

Стандарт – клиент – контракт 
Насколько опрошенным компаниям уда-

лось добиться конкретных, ощутимых результа-

тов вследствие сертификации по API? Выросли 

ли после этого продажи их продукции, расши-

рились ли рынки сбыта? 

«Результатами пока можно назвать 

ряд поставок в Венесуэлу и Болгарию.  На остальных 

рынках сертификация позволила проходить в vendor-

регистрацию компаний потребителей, – делится Волхин 

(ООО «ТД ПТПА»). – Нужно отметить, что API это система 

стандартов и сам по себе сертификат на использование 

монограммы по какому-либо продукту еще не дает права 

стать поставщиком». По словам руководителя, по мере 

работы на рынке и выявления требований заказчика 

возникала необходимость получения новых сертифика-

тов (API6FA, 607 и т.д.) а также внедрение в свою систе-

му нормативной документации требований различных 

стандартов API. Такой подход, безусловно, дает возмож-

ность участвовать во многих проектах по всему миру, 

однако требует дополнительных внутренних инвести-

ций и времени.

«Создание новой продукции всегда открывает пер-

спективы выхода в новые сегменты, что, соответственно, 

положительно влияет на показатели продаж, – расска-

зывает Обозный (Группа ГМС). – Как один из примеров, 

Группа ГМС активно участвует в программах модерни-

зации старых насосных систем на нефтеперерабатыва-

ющих предприятиях,  в первую очередь на позициях с 

тяжелыми условиями эксплуатации, высокими темпе-

ратурами и давлением. Также имеется успешный опыт 

поставки насосных и компрессорных систем в специ-

альном исполнении на морские нефтегазодобывающие 

платформы». 

«Сертификация по стандартам API – минимально 

необходимый порог для выхода на любые международные 

рынки. ТМК поставляет продукцию более чем в 80 стран 

мира. Отчасти это следствие того, что наша продукция 

соответствует международным стандартам, в том числе 

API, – рассказывают в ТМК. – Без этого значительный рост 

объемов отгрузки и расширение географии продаж ТМК в 

течение последних лет были бы невозможны в принципе». 

К слову, ТМК не только сертифицирует свои пред-

приятия по стандарту API, но и участвует в разработке и 

корректировке существующих стандартов. С 2007 года 

компания является официальным членом Американского 

института нефти с правом голоса. Для разработки стандар-

тов в рамках института действует исполнительный комитет 

по стандартизации. Представители ТМК работают в двух 

подкомитетах, один из которых разрабатывает стандарты 

дукцию на внешние рынки, без такого сертификата обой-

тись сложно», – говорят в ТМК. 

В частности, входящий в состав трубного холдинга 

Волжский трубный завод получил лицензию на произ-

водство и реализацию труб по стандартам API Spec 5L и API 

Spec 5СТ первым из всех трубных заводов СНГ еще в февра-

ле 1993 года, за девять лет до вхождения в состав ТМК.

В настоящее время все предприятия российского 

дивизиона обладают лицензиями API на выпускаемый 

ими сортамент продукции. В основном, это лицензии на 

производство насосно-компрессорных и обсадных труб 

(стандарт API Spec 5CT) и нефтегазопроводных труб (API 

Spec 5L).

Кроме того, Синарский трубный завод и ТАГМЕТ 

лицензированы на производство бурильных труб (API Spec 

5DP), а Орский машиностроительный завод имеет лицен-

зию на производство бурильных замков (API Spec 5DP). 

«При этом не стоит думать, что получив однажды 

лицензию API, предприятие может использовать ее и боль-

ше ни о чем не думать, – считают в ТМК. – Согласно про-

цедуре, ежегодно проводятся инспекционные аудиты на 

предмет соответствия стандартам, а раз в три года – ресер-

тификационный аудит. Периодически издаются новые 

редакции стандартов и каждому предприятию при ресер-

тификации в этом случае необходимо учитывать новые 

требования».

При этом выдача лицензий API на продукцию (API 

Spec 5CT, API Spec 5L, API Spec 5DP) сопровождается ауди-

том системы менеджмента качества предприятия, которая 

должна соответствовать требованиям API Spec Q1.

Заботой о клиентах объясняет свое решение сер-

тифицировать продукцию согласно API генеральный 

директор российского подразделения австрийской ком-

пании Schoeller-Bleckmann Darron Ltd. (SBDR) Манфред 

Фестлайтнер. «Мне хотелось завоевать сегмент компаний 

топ-уровня за счет качества и оптимального соотношения 

цены и качества продукции и услуг, которые предоставляет 

клиентам SBDR – поэтому сертификация согласно стан-

дартам API стала логическим следствием этого стремле-

ния, – рассказывает Фестлайтнер. Более того, я использую 

наличие сертификатов в качестве маркетингового пре-

имущества, которое позволяет SBDR выделиться на фоне 

конкурентов». 

По его словам, сертификация должна способствовать 

более глубокому проникновению SBDR на рынки стран 

на постсоветском пространстве, с акцентом на сегмент 

наклонно-направленного бурения, в котором основны-

ми игроками являются лидеры нефтесервисного бизнеса 

– Schlumberger, Baker Hughes, Halliburton и Weatherford, 

а также уделяющие внимание качеству российские буро-

вые компании. «Без сертификатов API у нас бы не было 

контрактов с перечисленными компаниями», – добавляет 

Фестлайтнер.

Для подмосковного ОАО «ВНИПИвзрывгеофизика» 

наличие сертификата API стало пропуском в проекты, 

выполняемые бывшей ТНК-ВР (в прошлом году была при-

обретена «Роснефтью».   

«Требование сертификации оборудования для вто-

ричного вскрытия пластов – кумулятивных перфораторов 

– по стандарту API RP 19B содержалось во внутрикорпо-

ративном Регламенте ТНК-ВР проведения прострелочно-

взрывных работ в скважинах компании, – рассказыва-

ет генеральный директор ОАО «ВНИПИвзрывгеофизика» 

Александр Меркулов. – На тот момент это была во многом 

these are licenses for manufacturing tubing and casing 

pipes (API Spec 5CT standard), as well as and pipes for oil 

and gas pipelines (API Spec 5L).

Additionally, Sinara Pipe Plant and TAGMET Works 

are licensed to produce drillpipe (API Spec 5DP standard), 

while Orsk Machine-building Plant is certified to manufac-

ture tool joints (API Spec 5DP standard). 

“But you shouldn’t think that once you obtain an API 

license the plant can use it and you can sit back and relax. 

According to API procedures, inspection audits are con-

ducted annually in an effort to verify compliance, and once 

in three years a recertifying audit takes place. Periodically, 

new editions of the standards are published and each com-

pany needs to take these changes into account when going 

through the recertification phase,” TMK said.

Meanwhile, the issue of API licenses for products (API 

Spec 5CT, API Spec 5L, API Spec 5DP) is accompanied by an 

audit of the company’s quality management system, which 

 ● Аlexander Merkulov, 
VNIPIvzryvgeofizika

 ● Александр Меркулов, ОАО 
«ВНИПИвзрывгеофизика» 

Vladimir Dianov, Region Licensing & 
Certification Manager, Weatherford Russia, explains 
the reasons behind the decision of one of the global 

leaders in oilfield services industry to certify its 
products in Russia as per API.

As you know, certification of 
petroleum industry equipment 
according to API standards 
began back in 1924, and now 
API supports some 500 stan-
dards covering various seg-
ments of the oil and gas indus-
try. The standards contain a 
wealth of experience accumu-
lated by the oil and gas industry 
and are used all over the world. 
As distinct from the ISO stan-
dards, API has only one certi-
fication center – the American 
Petroleum Institute. The stan-
dards are renewed every five years, but API certificate holders are 
audited every year, and if they fail to maintain the standards, their 
certificates may be revoked.

API’s diamond-shaped monogram is the internationally recog-
nized trade mark of quality in petroleum industry, therefore the 
equipment manufactured by certificate holders is viewed by the cus-
tomers as compliant with all quality, reliability, safety, sustainability 
and serviceability requirements. 

API certification is essential for Weatherford as an oilfield servic-
es company. API standards have been introduced in all Weatherford 
manufacturing locations, irrespective of the countries where they 
are based. 

Almost all Weatherford services offered to our customers in the 
Russian Federation have been certified according to API standards, 
as the current tender terms require submission of API certificates for 
the equipment to be used at all stages of oil/gas field development. 

It is important to note that putting increased focus on high quality 
and safety of services in Russia, Weatherford also has all the import-
ed petroleum industry equipment certified according to Customs 
Union Technical Regulation. Therefore Weatherford Russia holds 
both API and Customs Union Technical Regulation certification, 
which gives the company the opportunity to participate in numerous 
Russian and international projects successfully.

The Volzhsky Pipe Plant had been licensed to 
manufacture and sell pipes as per API standards as far 
back as February 1993, becoming the first pipe plant 
in the CIS to do so

ВТЗ получил лицензию на производство и 
реализацию труб по стандартам первым из всех 
трубных заводов СНГ еще в феврале 1993 года
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old pumping systems at refineries, primarily for application 

areas with heavy duty conditions, high temperatures and 

pressure. There is also a successful experience in supplying 

the pumping and compressor systems for oil & gas offshore 

platforms,” Obozny said.

“API certification is the minimum requirement for 

entry into any international market. ТМК supplies prod-

ucts to over 80 countries all over the world. Partially, it’s 

the consequence of our products’ compliance with inter-

national standards, including API,” ТМК said. “Without that 

significant growth of delivery volumes and geographical 

expansion of TMK’s sales in recent years wouldn’t have 

been feasible in principle.” 

TMK does not only certify its plants as per API, but 

also takes part in development and rectification of existing 

standards. Since 2007 the company has been the official 

member of the American Petroleum Institute with a right 

to vote. At API, an executive standardization committee 

is in charge of developing standards. TMK representatives 

work on two subcommittees, one of which develops stan-

dards for threaded pipes for petroleum industry, and the 

other deals with quality issues in standardization.

VNIPIvzryvgeofizika also assesses positively the effect 

from API certification. 

“The results of certification as per API RP 19B standard 

helped turn our attention to some consumer features of 

equipment that aren’t specified via certification as per the 

national SS-05 “standard”, which required development 

of new cumulative charges and perforators. This has pro-

moted expansion of our sales and their physical growth,” 

adds Merkulov. 

API – Lingua Franca in BRICS? 
Concluding the survey, we asked our respondents to 

comment on the perspectives of API becoming the lingua 

franca in Russian products and services suppliers’ collabo-

ration with national oil companies in BRICS countries. Is 

cooperation any easier when both parties use API instead 

of national standards? Respondents agreed that it’s an obvi-

ous plus, but noted that customers sometimes do prefer 

other standards.

“On the one hand, API is only the basic standard, 

which many well-known companies acting as buyers use 

as the foundation for creating their own corporate stan-

dards. On the other hand, the majority of foreign customers 

require suppliers, who they might potentially partner with, 

to submit API certificates,” says Volkhin.

According to Obozny, API certification in recent years 

facilitates establishing ties with clients in BRICS countries, 

“because the standard covers all the technical requirements 

for equipment and establishes the basic criteria of reliabil-

ity and safety of operation.” 

Fostleitner also agrees, adding that it might not be 

applicable so far to his company “since SBDR markets are 

limited to Russia and FSU countries.” 

VNIPIvzryvgeofizika general manager thinks that API 

standards as a common language invariably promote pen-

etration of Russian companies into BRICS markets. “The 

existence of a common, widely recognized tool for the 

comparison of stated performance features of perforators 

allows to determine precisely their competitive advan-

tages and disadvantages and formulate understandable 

product requirements for both the buyer and the seller,” 

Merkulov said. 

на нарезные трубы нефтяного сортамента, а второй – зани-

мается вопросами качества в области стандартизации.

В ОАО «ВНИПИвзрывгеофизика» также положительно 

оценивают эффект от сертификации по API. 

«Результаты сертификации по стандарту API RP 19B 

позволили обратить внимание на некоторые потребитель-

ские характеристики оборудования, которые не опреде-

ляются при сертификации по национальному «стандарту» 

СС-05, что потребовало разработки новых исполнений 

кумулятивных зарядов и перфораторов. Это, в свою оче-

редь, способствовало расширению рынка реализации про-

дукции и его росту в натуральном выражении», – объясняет 

Меркулов. 

API – Lingua Franca в БРИКС? 
В заключение мы попросили наших собеседников 

прокомментировать перспективы становления стан-

дартов API «общим языком» в сотрудничестве россий-

ских поставщиков товаров и услуг с национальными 

нефтяными компаниями стран БРИКС. Становится ли это 

сотрудничество легче от того, что вместо национальных 

стандартов обе стороны используют API? Респонденты 

сошлись во мнении, что это, безусловно, плюс, заметив 

при этом, что предпочтение далеко не всегда отдается 

именно этому стандарту.

«С одной стороны, API является лишь базовым стан-

дартом, на котором строятся внутренние стандарты мно-

гих известных компаний-потребителей. С другой сторо-

ны, для большинства зарубежных заказчиков наличие API 

сертификатов является обязательным при рассмотрении 

поставщика в качестве потенциального партнера», - счита-

ет Волхин.

По словам Обозного, сертификация по API в послед-

ние годы облегчает налаживание связей с клиентами в 

странах БРИКС, поскольку стандарт охватывает все тре-

бования к техническим характеристикам оборудования, и 

определяет основные критерии надежности и безопасно-

сти эксплуатации. 

В SBDR также согласны с этим утверждением, но при 

этом отмечают, что пока прямого отношения к бизнесу 

компании это не имело, поскольку география ее деятель-

ности ограничивалась Россией и странами бывшего СССР.

Гендиректор ОАО «ВНИПИвзрывгеофизика», считает, 

что стандарт API в качестве «общего языка» однозначно 

способствует проникновению российских компаний на 

рынки стран БРИКС. «Наличие общепризнанного инстру-

мента сравнения заявляемых характеристик перфорато-

ров позволяет определять однозначно их конкурентные 

преимущества/недостатки и формулировать понятные и 

Покупателю и Продавцу требования к товару», – подыто-

жил Меркулов. 

Bulgaria. In other markets API certification helped us pass 

the vendor registration required by consumer companies,” 

says Volkhin (PTPA Trading House). “We need to note that 

API is a standardization system and the certificate allow-

ing you to use the monogram on a certain product doesn’t 

automatically win supply contracts.” According to Volkhin, 

over the course of work and as new customer demands 

kept emerging, it became necessary to obtain new cer-

tificates (API6FA, 607, etc.), as well as to embed in its own 

system of specifications the requirements of various API 

standards. Such approach invariably provides opportu-

nity to participate in many projects across the globe, but it 

requires additional in-house investments and time.

“Creating a new product always offers the prospect 

of entering new market segments that have a positive 

influence on the sales figures. For example, HMS Group is 

participating actively in modernization programs of the 

О том, почему руководство российского 
подразделения одного из мировых лидеров 

нефтесервисного бизнеса, компании Weatherford, 
решилось на сертификацию продукции согласно 

стандартам API, рассказывает Владимир 
Дианов, региональный директор Weatherford по 

лицензированию и сертификации в России.

Как известно, сертифицировать продукцию нефтегазового 
сектора по стандартам API  стали с 1924 года, и на сегодняшний 
день существует уже порядка 500 стандартов для самых различ-
ных сегментов нефтегазовой отрасли. Их ценность в том, что в 
них аккумулирован весь опыт развития нефтегазовой отрасли 
и по ним работает практически весь мир. В отличие от стандар-
тов  ISO центр сертификации API один – Американский институт 
нефти. Стандарты обновляют раз в пять лет, однако компании-
держатели сертификатов API ежегодно проходят аудиторскую 
проверку и при наличии замечаний сертификат отзывается. 

Ромбовая монограмма API – международный знак качества 
в нефтегазовой отрасли, поэтому продукция компании, полу-
чившей такой сертификат, соответственно, в глазах заказчи-
ков автоматически удовлетворяет всем требованиям по  каче-
ству, надежности, безопасности, экологичности и удобству экс-
плуатации. 

Нефтесервисная компания Weatherford в силу профессио-
нальной специфики не могла не подвергнуть свою продукцию 
для нефтегазовой отрасли сертификации по стандартам API. 
На всех заводах Weatherford в обязательном порядке внедре-
ны эти стандарты, вне зависимости от страны размещения про-
изводства. 

В Российской Федерации сертифицированы по стандартам 
API практически все сервисы Weatherford, которые предлагают-
ся компаниям-операторам, поскольку в настоящее время при 
участии в тендере в обязательном порядке требуется предостав-
ление сертификатов API на оборудование, которое будет при-
меняться на всех этапах освоения нефтяных и газовых место-
рождений. 

Стоит отметить и тот факт, что, уделяя повышенное внима-
ние высокому качеству и реальной безопасности предоставляе-
мых услуг на территории России, Weatherford также сертифици-
рует все импортируемое нефтегазовое оборудование согласно 
Техническому регламенту Таможенного cоюза. Т.е. Weatherford 
Россия в настоящее время имеет сертификацию как по стандар-
там API, так и по Техническому регламенту Таможенного cоюза, 
что позволяет ей успешно принимать участие в многочисленных 
зарубежных и отечественных проектах. 

companies worldwide are API members 

компаний во всем мире являются членами API
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